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Telas como inventario
empresarial programavel.

ERP/CRM, operacao de campo e inteligéncia assistiva
para organizar um mercado de telas ainda pulverizado.
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RESUMO EXECUTIVO

Da oferta pulverizada ao mercado
organizado

Milhares de telas instaladas em comércios, redes varejistas, veiculos, painéis de LED e ambientes
de atendimento possuem tempo disponivel, contexto local e potencial comercial. Essa oferta
permanece pulverizada e pouco aproveitada. Proprietdrios, anunciantes, agéncias, instaladores e
operadores trabalham com planilhas, mensagens, players isolados e contratos dificeis de
conciliar. Muitas telas sequer chegam a ser apresentadas ao mercado como inventario confiavel.

Uma ferramenta empresarial adequada pode organizar essa capacidade. Uma rede distribuida de
profissionais e empresas independentes pode acelerar o inicio da oferta: identificar telas,
cadastrar responsaveis, instalar ou homologar equipamentos, apoiar a operacao local e manter o
atendimento préximo. A plataforma centraliza regras, contratos, financeiro e evidéncias; a rede
de campo amplia presenca sem exigir que toda atividade fisica seja internalizada.

A Elzagora é o ERP/CRM dessa operacao. Seu escopo inicial é formado por telas e superficies
eletronicas de exibicdo: televisores e monitores comerciais, painéis de LED, regides de midia
dentro de aplicacbes utilitarias, canais de dudio associados e telas em veiculos ou rotas. A
plataforma organiza disponibilidade, campanhas, participantes, contratos, financeiro, suporte e
prova de execucdo em um mesmo dominio empresarial.

Elza é a inteligéncia assistiva incorporada ao produto. Ela reduz a friccdo de operacdes
complexas, mas nao substitui politicas, APls nem confirmacdo humana. A PLOC, também da Deep
Tech Labs, pode originar jornadas de espacos e ativos; registros eletronicos elegiveis poderdo
seguir para o marketplace da Elzagora apés validacdo de direitos, capacidade e disponibilidade.

O produto estd em desenvolvimento avancado de laboratério. A release v0.68.0 possui 296 testes
unitarios, 74 migracoes e gates em PostgreSQL e Chromium reais. Um piloto controlado esta
tecnicamente aprovado. Disponibilidade geral, seguranca independente, infraestrutura produtiva,
juridico operacional, pagamentos, fornecedores, hardware e failover permanecem pendentes.

1. Um mercado de telas ainda
fragmentado

A digitalizacao do OOH, do varejo e dos ambientes de atendimento aumentou a quantidade de
telas, mas nao criou automaticamente um mercado organizado. Uma tela pode estar
tecnicamente ligada e comercialmente invisivel. Pode ndo existir descricdo confidvel do formato,
audiéncia contextual, disponibilidade, responsavel, politica editorial, preco ou comprovacdo de
entrega.

Na outra ponta, anunciantes regionais e agéncias encontram dificuldade para montar campanhas
distribuidas fora dos grandes circuitos. A negociacao exige contatos individuais, adaptacao de
pecas, instalacao, aprovacao local, suporte e conciliacao. O custo de coordenar a campanha pode
superar o valor da prépria veiculacao.
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A hipdtese da Elzagora é que software empresarial e presenca de campo coordenada podem
reduzir esse custo. A plataforma cria o registro comum. Profissionais independentes ajudam a
formar e sustentar a oferta. O mercado comeca de forma privada, com poucas telas conhecidas, e
cresce somente quando disponibilidade e execucdo se tornam confidveis.

2. Escopo inicial: telas e superficies
eletronicas

A unidade principal da Elzagora é uma capacidade eletronica de exibicao. Ela pode representar
uma tela inteira, uma regiao dentro de uma aplicacdo de fila ou precos, um painel de LED integral
ou fracionado, um canal de audio associado, uma tela embarcada em veiculo ou um conjunto
ligado a uma rota.

O produto coordena trés camadas. A primeira descreve a tela: localizacdo protegida, formato,
orientacdo, resolucao, conectividade, proprietdrio, operador, hordrios e restricdes. A segunda
organiza o uso comercial: oferta, disponibilidade, hold, reserva, campanha, peca, direitos,
aprovacao e preco. A terceira acompanha a operacao: instalacao, dispositivo, suporte, execucao,
excecao, faturamento e evidéncia.

Superficies ndo eletrénicas, como outdoor estatico, gondola fisica ou mobilidrio sem tela, podem
ser modeladas futuramente pela arquitetura. Elas nao integram o escopo inicial, nao sustentam a
tese econbmica desta versao e nao devem ser apresentadas como capacidade disponivel.

3. Produto empresarial

A Elzagora combina componentes que normalmente aparecem separados. Organizacdes, contatos
e oportunidades convivem com inventario de telas, campanhas e contratos. Faturas, extratos,
comissodes e garantias compartilham referéncias com ordens de instalacdo, equipamentos,
suporte e evidéncias.

Essa combinacao da ao produto aparéncia e comportamento de ERP/CRM vertical. A interface
prioriza colegcdes operacionais densas, filas por estado, pesquisa, detalhes auditaveis e trabalho
desktop ou mobile. Dados comerciais e técnicos permanecem separados, mas ligados pelo
mesmo registro autorizado.

O produto é padronizado e configuravel. Integracdes entram por conectores, templates e
contratos reutilizdveis. A estratégia exclui branches privados e versdes exclusivas por cliente.

4. Como formar a oferta

O primeiro desafio de um marketplace de telas é criar oferta suficiente sem perder qualidade. A
Elzagora prop6e uma implantagdo assistida por empresas de software, instaladores, integradores,
fornecedores de LED, técnicos, agéncias locais e operadores regionais que ja visitam o
publico-alvo.

Esses participantes podem identificar telas existentes, apresentar a oportunidade ao responsavel,
levantar dados técnicos, instalar ou homologar hardware e prestar suporte. A organizacdo e cada
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profissional permanecem identificados. Alcadas, tarefas, contratos, evidéncias e remuneracao sdo
registrados separadamente.

O modelo é distribuido, mas nao informal. Ndo existe promessa automatica de territério, carteira,
renda ou volume. Homologacao, qualidade, seguranca e responsabilidades contratuais
condicionam a participacao.

5. Elza: inteligéncia assistiva
governada

Elza é a identidade da camada assistiva. Ela consulta apenas contexto autorizado, estrutura
pedidos, prepara campanhas, explica conflitos e resume operacdes. Quando uma acao envolve
custo, reserva, publicacao, contrato ou mudanca relevante, a preparacao permanece separada da
execucao.

O fluxo pode ser lido como uma sequéncia simples: pedir, preparar, revisar, confirmar e
comprovar. A plataforma valida disponibilidade, politicas, custos e autoridade. A pessoa ou
automacao autorizada confirma o efeito final. Assim, a interface pode ser conversacional sem
transformar IA generativa em autoridade invisivel.

6. PLOC e Elzagora

A PLOC organiza jornadas econdmicas envolvendo campanhas, créditos, fornecedores e ativos. Na
jornada de espacos comerciais, um estabelecimento pode registrar locais, responsaveis, posicoes
e condicbes econdmicas.

A integracao proposta permite que uma tela ou superficie eletrénica registrada numa jornada
elegivel seja apresentada a Elzagora como candidata a inventdario. O registro precisa demonstrar
titularidade ou autorizacdo, descricdo técnica, janela de disponibilidade, politica comercial e
responsavel operacional. S6 depois dessas verificacdes pode se tornar oferta no marketplace.

PLOC e Elzagora preservam funcdes diferentes. A PLOC origina e estrutura a jornada econémica. A
Elzagora administra a tela, a disponibilidade, a campanha, o trabalho de campo e a prova de
execucao. A integracao produtiva ainda depende de implementacao e homologacao conjunta.

7. Da tela a evidéncia

Uma campanha comeca com telas elegiveis e periodos disponiveis. A reserva precisa respeitar
politicas locais, concorréncia, exclusividade, formato e direitos de conteldo. A peca aprovada é
distribuida ao dispositivo ou operador correspondente. Telemetria e eventos registram execucao,
divergéncias e falhas.

Quando algo sai do esperado, a plataforma nao reduz o problema a um alerta técnico. Ela associa
o evento a organizacao, campanha, contrato, tarefa, prazo e pessoa responsavel. O objetivo é
produzir uma trilha compreensivel para operacao, cobranca e eventual contestacao.
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8. Modelo economico potencial

Receita recorrente assinatura, suporte, conectores e retencdo, custo de suporte e margem por conta
recursos enterprise

Receita por consumo geracdo e adaptacdo de midia, qualidade percebida e custo unitario
processamento e servigos
profissionais

Receita transacional marketplace, gestao de campanha, densidade, ocupagao e volume pago
reservas e avaliacao

Implantagao configuragao, treinamento, repetibilidade e separagao de servigo sob
instalacdo e homologacao medida

GMV, valores de terceiros e receita propria devem permanecer separados. Margem, ocupacao,
aquisicao, churn e payback ainda precisam ser demonstrados por pilotos pagos.

9. Vantagem acumulativa

A protecao competitiva potencial ndao esta apenas no player ou na geracao de conteldo. Ela pode
surgir da rede de telas qualificadas, dos contratos e autoridades configuradas, das empresas de
campo homologadas, dos conectores reutilizaveis e do histérico de disponibilidade, preco,
execucao e reputacao.

Elza ganha contexto sobre objetos reais do dominio, ndo apenas sobre documentos soltos. Quanto
maior a operacao confidvel, mais Uteis se tornam os dados para planejamento, suporte e
formacao de oferta. Esse efeito ainda é hipdtese. Ele sé se transforma em vantagem defenséavel
com uso repetido, retencao e confianca.

10. Estagio e evidéncias

Laboratério plataforma v0.68.0, 296 testes, 74 revisao independente e ambiente produtivo
migracdes e gates reais

Produto ERP/CRM desktop e mobile, fluxos uso humano prolongado e acessibilidade
comerciais, financeiros e de campo completa

Piloto aprovacao técnica para piloto contrapartes, operacao real e primeiro ciclo
controlado pago

Mercado tese, canais candidatos e modelo de aquisicao repetivel, ocupacdo, retencao e
oferta margem

A disponibilidade geral permanece reprovada. A decisao atual nao equivale a homologacao
juridica, fiscal, regulatéria, de seguranca ou de infraestrutura.
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11. Estratégia de entrada

A primeira fase opera como rede privada gerenciada. Poucos parceiros cadastram telas
conhecidas, executam campanhas ou aplicacdes delimitadas e medem custo, disponibilidade e
evidéncia. A segunda fase amplia a operacao regional por empresas de campo adicionais e
catédlogos mais estruturados. Somente depois de recorréncia e confiabilidade o marketplace pode
receber abertura maior e pacotes multirregionais.

Essa sequéncia evita tentar criar liquidez publica antes de existir oferta operacionalmente
utilizavel.

12. O que o capital acelera

Uma rodada financia a travessia entre laboratério e operacao repetivel. Os recursos devem
priorizar seguranca e infraestrutura produtivas, juridico e privacidade, pilotos pagos, integracao
PLOC, provedores financeiros, hardware de demonstracao, acessibilidade, suporte e
desenvolvimento comercial.

Termos societdrios, preco, instrumentos e governanca pertencem a conversas privadas e
documentos juridicos préprios. Este whitepaper ndo publica uma oferta nem promete retorno.

13. Riscos principais

Oferta insuficiente campanhas pouco atraentes rede privada, campo coordenado e expansao
regional

Qualidade heterogénea falhas de instalacdo e suporte homologacdo, SLA, evidéncia e reputacao

Mercado bilateral baixa liquidez inicial telas conhecidas e compradores ancora

Pagamentos e repasses erro financeiro ou regulatério provedores homologados, ledger e

reconciliacao

IA generativa erro ou excesso de autoridade ferramentas tipadas, escopo, confirmacdo e
auditoria
Escopo amplo dispersao do produto telas eletrénicas como foco e gates por fase

14. Proximos marcos de diligéncia

Os préximos marcos sdo validar marca e titularidade dos ativos; selecionar telas, parceiros e
compradores para pilotos; homologar infraestrutura e seguranca; implementar o conector
PLOC-Elzagora; executar o primeiro ciclo comercial pago e reconciliado; e medir repeticao,
ocupacao, custo de suporte e expansao.
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Conclusao

O mercado potencial da Elzagora ja possui telas, anunciantes, técnicos e operadores. O que falta é
uma camada empresarial capaz de transformar essa capacidade dispersa em oferta confidvel.

A plataforma j& ultrapassou a etapa puramente conceitual, mas ainda precisa provar producao,
mercado e economia. A oportunidade de investimento estd nessa travessia: organizar uma rede
inicial de telas, dar ferramentas a profissionais independentes e transformar execucao local em
inventario repetivel, governado e comprovavel.
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Organizar telas, coordenar campo
e transformar execucao local

em inventario confiavel.

Este documento é informativo, ndo vinculante e sujeito a revisao.
Nao constitui oferta publica de valores mobilidrios, promessa de retorno,

recomendacao de investimento ou parecer juridico, contabil, fiscal ou regulatério.
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